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1 Цели и задачи освоения дисциплины 

Цель освоения дисциплины: 

формирование юридического мировоззрения у студентов, подготовка специалиста, 

обладающего высоким уровнем теоретических знаний и практических навыков в области правового 

регулирования коммерческого права, и успешного применения этих знаний в последующей 

практической деятельности.  

 

Задачи:  

- изучение предмета и методов регулирования, используемых в коммерческой сфере;  

- изучение основных понятий и категорий коммерческого права; основных нормативных актов, 

регламентирующих коммерческую деятельность в РФ;  

- изучение организационно-правовых форм ведения коммерческой деятельности;  

- приобретение умения и навыков анализировать законодательство, регулирующего 

коммерческий оборот;  

- приобретение навыков решения конкретных юридический задач, отражающих общественные 

отношения в торговом обороте.  

2 Место дисциплины в структуре образовательной программы 

Дисциплина относится к дисциплинам (модулям) по выбору вариативной части блока Д 

«Дисциплины (модули)» 

 

Пререквизиты дисциплины: Б1.Д.Б.36 Основы экономики и финансовой грамотности 

 

Постреквизиты дисциплины: Отсутствуют 

 

3 Требования к результатам обучения по дисциплине 

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование следующих результатов обучения 

 

Код и наименование 

формируемых компетенций 

Код и наименование 

индикатора достижения 

компетенции 

Планируемые результаты обучения по 

дисциплине, характеризующие этапы 

формирования компетенций 

ПК*-1 Способен 

осуществлять охрану и 

защиту гражданских прав на 

основе развитого 

правосознания при 

неукоснительном 

соблюдении действующего 

законодательства 

ПК*-1-В-2 Определяет круг 

правоотношений, подлежащих 

правовому регулированию 

ПК*-1-В-4 Выполняет 

нормативные предписания и 

действующее законодательство 

Знать: 
содержание и значение развитого 

правосознания, правового мышления и 

правовой культуры для осуществления 

профессиональной  деятельности  

Уметь: 
осуществлять охрану и защиту 

гражданских прав на основе развитого 

правосознания при неукоснительном 

соблюдении действующего 

законодательства 

 Владеть: 
навыками осуществления охраны и 

защиты гражданских прав на основе 

развитого правосознания при 

неукоснительном соблюдении 

действующего законодательства 

ПК*-2 Способен 

участвовать в реализации 

цивилистических 

отношений, содержательно 

ПК*-2-В-1 Использует 

правовые знания для 

реализации цивилистических 

правоотношений, связанных с 

Знать: 
современную нормативно-правовую 

базу с учетом изменений, 

происходящих в законодательстве; 
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Код и наименование 

формируемых компетенций 

Код и наименование 

индикатора достижения 

компетенции 

Планируемые результаты обучения по 

дисциплине, характеризующие этапы 

формирования компетенций 

отражать результаты 

профессиональной 

деятельности в 

юридической и иной 

документации, 

осуществлять функцию 

нормотворчества 

осуществлением 

профессиональных задач 

ПК*-2-В-3 Осуществляет 

навыки по формированию 

проектов правовых актов 

содержание Федеральных законов, 

иных нормативноправовых актов, 

необходимых для реализации норм 

права в реализации цивилисти-ческих 

отношений  

Уметь: 
квалифицированно применять 

нормативные правовые акты в сфере 

правового обеспечения в реализации 

цивилистических отношений, 

реализовывать нормы материального 

трудового и процессуального права в 

реализации цивилистических 

отношений 

Владеть: навыками работы со 

справочными правовыми системами, с 

нормативными правовыми актами и 

специальной юридической 

литературой при осуществлении 

правоприменительной, научно-

исследовательской или иной 

юридической деятельности в 

реализации цивилистических 

отношений 

4 Структура и содержание дисциплины 

4.1 Структура дисциплины 

Общая трудоемкость дисциплины составляет 3 зачетные единицы (108 академических часов)  

Вид работы 

 Трудоемкость, 

академических часов 

7 семестр всего 

Общая трудоёмкость 108 108 

Контактная работа: 34,25 34,25 

Лекции (Л) 14 14 

Практические занятия (ПЗ) 20 20 

Промежуточная аттестация (зачет, экзамен) 0,25 0,25 

Самостоятельная работа: 73,75 73,75 

 - выполнение индивидуального творческого задания (ИТЗ); 

  - написание реферата (Р); 

 - самоподготовка (проработка и повторение лекционного материала и 

материала учебников и учебных пособий; 

- изучение разделов курса в системе электронного обучения; 

 - изучение разделов массового открытого онлайн-курса «            »; 

 - подготовка к практическим занятиям; 

 - подготовка к рубежному контролю и т.п.) 

10 

10 

 

20 

 

 

20 

13,75 

10 

10 

 

20 

 

 

20 

13,75 

Вид итогового контроля (зачет, экзамен, дифференцированный 

зачет) 

зачет  
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Разделы дисциплины, изучаемые в 7 семестре  

 

№ 

раздела 
Наименование разделов 

Количество часов 

всего 

аудиторная 

работа 
внеауд. 

работа 
Л ПЗ ЛР 

1 Коммерческое право в системе отраслей 

Российского права. 

11 1 2  8 

2 Субъекты коммерческого права. Объекты 

коммерческой деятельности. 

14 2 2  10 

3 Правовые основы товарного рынка в 

Российской Федерации 

11 1 2  8 

4 Государственное регулирование торговли в 

Российской Федерации. Конкуренция в 

товарном обращении. 

14 2 4  8 

5 Правовое регулирование приемки и возврата 

товаров. Реклама в коммерческих отношениях. 

12 2 2  8 

6 Договоры в товарном обращении. 11 1 2  8 

7 Правовое регулирование перевозки товаров. 11 1 2  8 

8 Ответственность за нарушение торговых договоров. 12 2 2  8 

9 Правовое регулирование внешнеторговой деятель-

ности в Российской Федерации. 

12 2 2  8 

 Итого: 108 14 20  74 

 Всего: 108 14 20  74 

4.2 Содержание разделов дисциплины 

Раздел 1 Коммерческое право в системе отраслей Российского права. 
 Коммерческое право — один из разделов правоведения, учебная дисциплина в системе ф 

ундаментальной подготовки ю ридических кадров. П онятие учебной дисциплины , отличия учебных 

дисциплин от отраслей науки и их взаимосвязь. П равовое регулирование ком м ерческой, т.е. торговой 

предп рин им ательской деятельн ости - предм ет изучен ия дисц ип ли ны ком м ерческого права. П 

онятие и сущ ность ком м ерции как вида предпринимательской деятельности, связанной с 

систематическим получением прибыли в результате торговых операций. История коммерческого 

(торгового) права и изучения дисциплины торгового права в России. Причины возрождения 

российского коммерческого права в современных условиях, актуальность дисциплины ком м 

ерческого права в связи с ф орм ированием рыночны х отнош ений в стране, развитием национального 

рынка и расширением торговых связей с другими странами. Взаимосвязь и разграничение содержания 

дисциплин коммерческого права и гражданского права. Взаимосвязь дисциплины коммерческого 

права со смежными управленческими и экономическими дисциплинами: м енедж ментом, экономикой 

предприятия, коммерческой логистикой и др. 

 

Раздел 2 Субъекты коммерческого права. Объекты коммерческой деятельности.  

Виды субъектов коммерческого права. Участие предпринимательских организаций в товарном 

обращении. Порядок и условия участия индивидуальных предпринимателей в коммерческой 

деятельности. Особенности участия некоммерческих организаций в совершении торговых операций. 

Специализация субъектов коммерческого права. Виды субъектов, занимающихся покупкой и 

последующей продажей товаров: дилеры, торговые дома, трейдеры, дистрибьюторы и др. Субъекты, 

содействующие продвижению товаров без приобретения права собственности на товары: брокеры, 

торговые агентства и агенты и др. Правовое закрепление функциональной специализации участников 

коммерческой деятельности. Специализированные виды некоммерческих организаций, 

содействующих осуществлению рыночных отношений: оптовые ярмарки, товарные биржи, оптовые 

продовольственные рынки и др. Их юридическая сущность, основные задачи и порядок деятельности. 
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Средства индивидуализации участников коммерческой деятельности. Фирменное наименование 

коммерческой организации, его содержание и закрепление, коммерческое обозначение предприятия, 

его применение. Понятие объектов торгового оборота. Движимое имущество, имеющее стоимостную 

оценку и не изъятое из обращения, — основной объект отношений коммерческого права 

 

Раздел 3 Правовые основы товарного рынка в Российской Федерации. 
 Организация товарного обращения - объективное требование рыночной экономики, условие 

развития народнохозяйственного комплекса. Функции государства, федеральных и региональных 

органов исполнительной власти по созданию структуры товарного рынка в стране. Пути 

совершенствования сбыта товаров организациями-изготовителя-ми. Развитие сбытовых служб и 

горизонтальных сбытовых сетей, фирменных (заводских) магазинов. Осуществление сбыта товаров 

через оптовые и иные посреднические организации. Способы создания оптовыми организациями сетей 

продвижения и реализации товаров. Организация сбыта сельскохозяйственных товаров 

производителями через кооперативы и другие закупочные звенья. Правовые вопросы развития 

оптовой торговли. Функциональная и товарная специализация оптовых торговых организаций. 

Правовой порядок построения взаимоотношений головных оптовые организаций и их региональных 

звеньев. Правовое положение и деятельность специальных субъектов рынка: оптовых ярмарок, 

товарных бирж, оптовых продовольственных рынков и др. Правовое обеспечение развития этих 

организаций. Понятие инфраструктуры товарного рынка. Правовое регулирование формирования и 

развития рыночной инфраструктуры. Основные блоки инфраструктуры рынка: маркетинговые и 

информационные системы, рекламные службы, складское и транспортное хозяйство, тароупаковочная 

индустрия и др. Правовые вопросы деятельности звеньев рыночной инфраструктуры. 

 

Раздел 4 Государственное регулирование торговли в Российской Федерации. 

Конкуренция в товарном обращении.  
Государственное регулирование торговых операций с отдельными видами товаров. Цели 

регулирования: защита национальной экономики, интересы безопасности, охрана здоровья населения, 

экологические требования и др. Основные способы государственного регулирования обращения 

товаров. Г осударственное лицензирование деятельности по производству отдельных видов товаров и 

торговле. Порядок выдачи лицензий на осуществление соответствующих видов деятельности. 

Законодательное установление перечней вещей, изъятых из оборота. Ограничение оборота отдельных 

видов товаров; правовые основания, условия и порядок ограничения продажи отдельных видов 

товаров. Возможности административного ограничения операций с отдельными видами товаров. 

Защита коммерческих организаций от введения необоснованных ограничений на перемещение и 

реализацию товаров. Основные способы и порядок такой зашиты. 

 

Раздел 5 Правовое регулирование приемки и возврата товаров. Реклама в коммерческих 

отношениях.  
Проверка сохранности товара при получении от транспортных организаций. Коммерческие 

акты, порядок их составления, обжалование отказа в выдаче акта. Удостоверение не сохранности груза 

при перевозке автомобильным транспортом. Порядок проведения экспертизы для определения причин 

не сохранности груза и размера ущерба, возникшего при транспортировке. Требования закона 

относительно порядка приемки товаров в отношениях по купле-продаже. Нормативные акты, 

регулирующие порядок приемки товаров по количеству и качеству. Определение в договорах порядка 

и особенностей приемки отдельных видов товаров. Порядок составления актов о недостаче и 

ненадлежащем качестве товаров. Другие документы, составляемые покупателем в подтверждение 

результатов приемки. Документальное оформление результатов сдачи-приемки при передаче товара 

продавцом покупателю. Экспертиза качества товаров. Учреждения, управомоченные на проведение 

экспертизы. Виды экспертизы. Обжалование результатов экспертизы. Порядок назначения и 

проведения повторной экспертизы. Особенности приемки импортных и экспортных товаров и 

оформления актов об их недостаче или ненадлежащем качестве. Определение в контракте на экспорт 

товара организации, управомоченной проводить проверку количества и качественного состояния 

товара, а также порядка оформления приемных документов. Составление инспекционных отчетов о 

проверке и прибытии экспортных грузов. Легальное определение и признаки рекламы. Система 

нормативных требований к содержанию и порядку размещения рекламы. 
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Раздел 6 Договоры в товарном обращении. 

Договоры, применяемые в коммерческой деятельности. Развитие системы коммерческих дого-

воров. Договоры, применяемые исключительно или преимущественно в торговом обороте. Становле-

ние и развитие коммерческих договоров как основной части коммерческого права. Договоры на воз-

мездную реализацию товаров для предпринимательских и хозяйственных нужд («реализационные до-

говоры») - договорная основа коммерческой деятельности. Виды реализационных договоров: оптовая 

купля-продажа, поставка, контрактация сельскохозяйственной продукции, поставка для государствен-

ных н у ж д , мена и др. Основания разграничения видов реализационных договоров, критерии выбора 

субъектами вида заключаемого договора. Посреднические договоры в коммерческой деятельности. Их 

типовая принадлежность к договорам на возмездное оказание услуг. Виды торговопосреднических до-

говоров: комиссия, коммерческое поручение, агентирование и др. Договоры, содействующие торговле. 

Виды таких договоров: на проведение маркетинговых исследований, создание рекламной продукции, 

распространение и размещение рекламы, предоставление и обработку коммерческой информации, 

хранение товаров, коммерческую концессию (франчайзинг) и др. Орг анизационные договоры в тор-

говле, их основные виды. Соглашения о межрегиональных поставках товаров, договоры органов ис-

полнительной власти и местного самоуправления с производственными и торговыми фирмами по во-

просам коммерческой деятельности, организационные договоры на транспорте и др. Договоры, при-

меняемые на пециальных рынках. Договоры, необходимые для осуществления интернет - торговли. 

Договоры, заключаемые на товарных биржах. 

 

Раздел 7 Правовое регулирование перевозки товаров.  

Сущность и определение договоров перевозки товаров. Предмет договоров перевозки товаров 

- урегулирование субъектами общих вопросов совершенствования взаимосвязанной деятельности. 

Роль организационных договоров в создании условий и предпосылок для повышения упорядоченности 

заключения и исполнения имущественных договоров. Правовое регулирование договоров перевозки 

товаров. Отличительные черты договоров перевозки товаров: долгосрочный или бессрочный характер, 

отсутствие возмездности, использование обеими сторонами положительных результатов улучшения 

взаимосвязанной деятельности и др. Виды организационных договоров. Договоры о взаимосвязанной 

деятельности по снабжению ресурсами и сбыту товаров. Договоры об образовании контрактных объ-

единений. Договоры об организации перевозок. Другие организационные договоры. Видовые особен-

ности соглашений органов исполнительно власти о межрегиональных поставках товаров. Предмет со-

глашений - определение конкретных поставщиков и покупателей и общих условий договоров поставки 

между ними. Структура обязательственных отношений по межрегиональным поставкам товаров. Со-

держание соответствующих договоров. Видовые особенности соглашений органов исполнительно 

власти и местного самоуправления с производственными и торговыми организациями по вопросам 

коммерческой деятельности Роль таких соглашений в выявлении территориальных ресурсов для раз-

вития экономики региона и решения социальных задач. Содержание соглашений, заключаемых с ор-

ганизациями - изготовителями и торговыми организациями.  

 

 

Раздел 8 Ответственность за нарушение торговых договоров. 

Виды и характер ответственности за нарушение обязательств: применяемой в торговом обо-

роте. Закон и договор как основания установления (источники) ответственности. Функции ответствен-

ности в современных условиях. Зависимость эффективности ответственности от полноты реализации 

присущих ей функций. Правомочия сторон по установлению в договоре и изменения предусмотрен-

ных законом мер ответственности. Установление в договоре мер ответственности за неисполнение 

обязанностей, предусмотренных законом. Соглашения о возмещении убытков в заранее определенном 

(твердом) размере, увеличении или уменьшении установленного законом размера неустойки и процен-

тов по денежным обязательствам. Определение в договоре соотношения между неустойкой и возме-

щением убытков от нарушения. Критерии выбора вида ответственности за нарушения обязательств в 
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торговом обороте. Способы оптимального определения в договорах размера и порядка начисления не-

устойки (штрафа, пени). Условия освобождения от ответственности за допущенное нарушение обяза-

тельства. Понятие непреодолимой силы. Указание в договоре конкретных обстоятельств, рассматри-

ваемых в качестве непреодолимой силы. Другие предусмотренные законом основания для полного или 

частичного освобождения должника от ответственности 

 

Раздел 9 Правовое регулирование внешнеторговой деятельности в Российской Федера-

ции.  

Понятие внешнеторговой деятельности. Основные способы государственного регулирования 

внешнеторговой деятельности. Таможенно-тарифное регулирование. Нетарифные методы. Экспорт-

ный контроль. Государственная монополия. Защитные меры. Запрет экспорта отдельных видов това-

ров. I осударственное управление в сфере торговли (коммерции). Основные требования, предъявляе-

мые к форме внешнеторговых контрактов, заключаемых в России. Нормативная база по вопросам по-

рядка оформления внешнеторговых контрактов. Содержание основных требований к внешнеторго-

вому контракту. Торговые войны. Антидемпинговые и иные меры, применяемые для защиты нацио-

нального рынка от недобросовестных видов импорта. Характеристика торговых войн и причины их 

возникновения. Основные виды недобросовестного импорта, понятие демпинга и субсидированного 

импорта. Компенсационные меры, применяемые в целях защиты экономических интересов России в 

международной торговле. Понятие компенсационных мер. Содержание компенсационных мер. Харак-

теристика правил ИНКОТЕРМС. Характеристика Всемирной торговой организации (ВТО) 

4.3 Практические занятия (семинары) 

 

№ занятия 
№ 

раздела 
Тема 

Кол-во 

часов 

1 1 Коммерческое право в системе отраслей Российского права. 2 

2 2 Субъекты коммерческого права. Объекты коммерческой 

деятельности. 

2 

3 3 Правовые основы товарного рынка в Российской Федерации 2 

4 4 Государственное регулирование торговли в Российской 

Федерации. Конкуренция в товарном обращении. 

4 

5 5 Правовое регулирование приемки и возврата товаров. Реклама 

в коммерческих отношениях. 

2 

6 6 Договоры в товарном обращении. 2 

7 7 Правовое регулирование перевозки товаров. 2 

8 8 Ответственность за нарушение торговых договоров. 2 

9 9 Правовое регулирование внешнеторговой деятельности в Российской 

Федерации. 

2 

  Итого: 20 

 

4.4 Самостоятельное изучение разделов дисциплины 

 

 

№ 

раздела 

Наименование разделов и тем для 

самостоятельного изучения 

Кол-во 

часов 

5 Правовое регулирование приемки и возврата товаров. Реклама в 

коммерческих отношениях. 

4 

6 Договоры в товарном обращении. 4 
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№ 

раздела 

Наименование разделов и тем для 

самостоятельного изучения 

Кол-во 

часов 

7 Правовое регулирование перевозки товаров. 4 

8 Ответственность за нарушение торговых договоров. 4 

9 Правовое регулирование внешнеторговой деятельности в Российской Федерации. 4  
Итого: 20 

 

5 Учебно-методическое обеспечение дисциплины 

 

5.1 Основная литература 

1. Коммерческое право : учебник / Н. Д. Эриашвили, М. Н. Илюшина, А. В. Барков [и др.] ; под 

ред. Н. Д. Эриашвили. – 5-е изд., перераб. и доп. – Москва : Юнити-Дана, 2020. – 672 с. : табл. – (Dura 

lex, sed lex). – Режим доступа: по подписке. – 

URL: https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=615693 . – Библиогр. в кн. – ISBN 978-5-238-03248-

1. – Текст : электронный. 

2. Коммерческое право : учебник для вузов / Е. А. Абросимова [и др.] ; под общей редакцией 

Е. А. Абросимовой, В. А. Белова, Б. И. Пугинского. — 6-е изд., перераб. и доп. — Москва : 

Издательство Юрайт, 2024. — 590 с. — (Высшее образование). — ISBN 978-5-534-14231-0. — Текст : 

электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/535830 

3. Коммерческое право. Учебно-методический комплекс (схемы и практикум) : учебное 

пособие для вузов / Е. А. Абросимова [и др.] ; под общей редакцией Е. А. Абросимовой, В. А. Белова, 

Т. Э. Сидоровой. — 3-е изд., перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2024. — 228 с. — 

(Высшее образование). — ISBN 978-5-534-15869-4. — Текст : электронный // Образовательная 

платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/538565 

 

5.2 Дополнительная литература 

1. Дашков, Л. П. Организация и управление коммерческой деятельностью : учебник / 

Л. П. Дашков, О. В. Памбухчиянц. – 6-е изд. – Москва : Дашков и К°, 2023. – 398 с. : ил. – (Учебные 

издания для бакалавров). – Режим доступа: по подписке. – 

URL: https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=710067 . – ISBN 978-5-394-05431-0. – Текст : элек-

тронный. 

2. Коммерческое право : учебник для вузов / Ю. Е. Булатецкий, И. М. Рассолов ; под редакцией 

С. Н. Бабурина, Н. А. Машкина. — 3-е изд., перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2024. — 

455 с. — (Высшее образование). — ISBN 978-5-534-14756-8. — Текст : электронный // 

Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/535623 

 

5.3 Периодические издания 

1. Право и образование 

2. Полис  

3. Юрист вуза 

4. Социально-гуманитарные знания 

 

5.4 Интернет-ресурсы 

5.4.1. Современные профессиональные базы данных и информационные справочные си- 

стемы: 

 

1. КиберЛенинка – https://cyberleninka.ru/  

2. ГАРАНТ – http://www.garant.ru/  

3. КонсультантПлюс – http://www.consultant.ru/  

 

5.4.3. Электронные библиотечные системы 

1. ЭБС «Университетская библиотека онлайн» – http://www.biblioclub.ru/  

 2. ЭБС «Лань»  – https://e.lanbook.com 

https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=615693
https://urait.ru/bcode/535830
https://urait.ru/bcode/538565
https://biblioclub.ru/index.php?page=book_red&id=710067
https://urait.ru/bcode/535623
https://cyberleninka.ru/
http://www.garant.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.biblioclub.ru/
https://e.lanbook.com/
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3. ЭБС Юрайт - https://urait.ru/   

  

 

5.5 Программное обеспечение, профессиональные базы данных и информационные 

справочные системы 

Тип программного  

обеспечения 
Наименование Схема лицензирования, режим доступа 

Операционная система 
РЕД ОС «Стандартная» 

для Рабочих станций* 

Образовательная лицензия от 

11.07.2022 г. на 3 года для 240 рабочих 

мест в рамках соглашения о сотрудни-

честве с ООО «Ред Софт» № 305/06-

22У от 28.06.2022 г. 
Альтернативная реализация 

среды исполнения программ 

Microsoft Windows для ОС 

на базе ядра Linux 

WINE 
Свободное ПО, 

https://wiki.winehq.org/Licensing  

Офисный пакет  LibreOffice 
Свободное ПО, 

https://libreoffice.org/download/license/  

Интернет-браузер 
 

Яндекс.Браузер 

Бесплатное ПО, 

https://yandex.ru/legal/browser_agreement/ 

 

Информационно-правовая 

система 
Консультант Плюс 

Комплект для образовательных учрежде-

ний по договору № 337/12 от 

04.10.2012 г., сетевой доступ 

Программа просмотра 

электронных документов  
Atril 

Свободное ПО, является компонентом 

среды MATE для ОС на базе ядра Linux, 

https://www.gnu.org/licenses/gpl-3.0.html  

 

 

 

6 Материально-техническое обеспечение дисциплины 

Учебные аудитории для проведения занятий лекционного типа, семинарского типа, для 

проведения групповых и индивидуальных консультаций, текущего контроля и промежуточной 

аттестации. 

Аудитории оснащены комплектами ученической мебели, техническими средствами обучения, 

служащими для представления учебной информации большой аудитории. 

Помещения для самостоятельной работы обучающихся оснащены компьютерной техникой, 

подключенной к сети «Интернет», и обеспечением доступа в электронную информационно-

образовательную среду Орского гуманитарно-технологического института (филиала) ОГУ (ауд. № 1-

318, № 2-311, № 4-307). 

Наименование помещения Материальное-техническое обеспечение 

Учебные аудитории: 

- для проведения занятий лекционного 

типа, семинарского типа,  

- для групповых и индивидуальных 

консультаций; 

- для текущего контроля и промежуточной 

аттестации 

Учебная мебель, классная доска, мультимедийное 

оборудование (проектор, экран, ноутбук с выходом 

в сеть «Интернет») 

Помещение для самостоятельной работы 

обучающихся, для курсового 

проектирования (выполнения курсовых 

работ) 

Учебная мебель, компьютеры (3) с выходом в сеть 

«Интернет» и обеспечением доступа в электронную 

информационно-образовательную среду Орского 

гуманитарно-технологического института (филиала) 

ОГУ, программное обеспечение  

 

https://urait.ru/
https://wiki.winehq.org/Licensing
https://libreoffice.org/download/license/
https://yandex.ru/legal/browser_agreement/
https://www.gnu.org/licenses/gpl-3.0.html
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Для проведения занятий лекционного типа используются следующие наборы 

демонстрационного оборудования и учебно-наглядные пособия: 

- презентации к курсу лекций. 

 

 

 


